
IHR ANFORDERUNGSPROFIL: 

• Kommunikative, vertriebsaffine Persönlichkeit mit strukturierter Arbeitsweise und Durchhaltevermögen
• Leidenschaft für den Verkauf mit hoher Kundenorientierung und Verhandlungsgeschick
• Mehrjährige Erfahrung in der technischen Beratung (vorzugsweise mit Werkzeugmaschinen)
oder im lösungsorientierten, technischen Vertrieb

WIR:  
Die Hommel GmbH ist auf dem deutschen Markt exklusiv für den Vertrieb modernster CNC-Werkzeugmaschinen, 
unter anderem der Hersteller Nakamura-Tome, Quaser, Chevalier und Caruso verantwortlich. Darüber hinaus 
bietet Ihnen die Hommel GmbH eine verantwortungsvolle und abwechslungsreiche Tätigkeit, ein attraktives 
Arbeitsumfeld sowie einen langfristigen Arbeitsplatz. 

UNSERE LEISTUNGEN: 

• Sorgfältige Einarbeitung
• Administrative Unterstützung durch die kaufmännische Abwicklung
• Technische Unterstützung u.a. durch die Anwendungstechnik u.v.m.
• Einen privat nutzbaren Dienstwagen inkl. Tankkarte
• Ein leistungsorientiertes Vergütungspaket

INTERESSE? 

Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung unter Angabe des möglichen Eintrittstermins und Ihrer 
Gehaltsvorstellung. 

IHRE AUFGABEN: 

• Vertrieb der im Produktportfolio befindlichen Werkzeugmaschinen im Verkaufsgebiet
(PLZ-Gebiet 29xxx-33xxx)

• Professionelle und gezielte Akquisition von Neukunden und Betreuung von Bestandskunden
• Erhebung des Kundenbedarfs inklusive kompetenter Beratung
• Teilnahme an Messen und Hausausstellungen
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